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« Pour ce qui est de I'avenir, il ne s’agit pas de le
prévoir mais de le rendre possible »

Antoine de Saint-Exupéry




...dynamiser vos ventes et ...définir et mettre en ceuvre
votre image grace a des une stratégie marketing
actions marketing ciblées et = pertinente et en adéquation

adaptées a vos besoins avec votre budget

Vous recherchez un
partenaire pour...

... transformer votre
démarche environnementale
en atouts concurrentiels
pour demain ?

... accélérer le
développement commercial
de votre entreprise




...identifier vos moyens,
VOS ressources
et vos capacités
commerciales

... définir vos orientations
stratégiques et votre
politique de développement

Vous avez besoin de
solutions sur mesure
pour ...

...mettre en ceuvre votre
stratégie opérationnelle et
votre communication

... consolider et dynamiser
votre fonction commerciale ?




Ensemble, donnons-nous
les m@@s de vos ambitions!
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Qui sommes-nous ?

e AJEM Consultants est un
cabinet consell
e en marketing opérationnel et

développement commercial

e qui accompagne les chefs
d’entreprise et leurs
équipes
e dans-eur volonté de

développement commergial et
marketing™,_

e afin de dynamiser leur
strategie d’entregrise
‘o leurs ventes et leur magketing de
~~fagon significative. -
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Comment travaillons-nous ?

e Une approche globale

e des prestationsige conseil, de
mise en geuvre ek
d accom:?agnem ant

e allant de'f@nalyse au résultat en
passant parliétaboration de la
stratégie et la mise en ceuvre

e Une approche sur mesure

J bas?e_ sur des méthodologies qui
onjfait leurs preuves

e ct'parfaitement adaptée aux.-
Aesoins et aux moyens humains et
¢ financiers de I'entfeprise
e /Une approche Pra‘gmathue
4 etoperationnelle
e des consultafits issus du monde
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hff de I'entreptise
F o des gxpertises complémentaires
S {\é@sﬁﬁn puissant réseau
i __g@de consultants partenaires
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Des domaines
de compétence
tres étendus

Des prestations
définies
en fonction de
votre budget et
des
besoins

de votre
secteur de
cette fonction

Que pouvons-nous Vot | =%

Une expérience
de plus de dix
ans au seinde
services
marketing
d’entreprises
innovantes

Notre expertise
du secteur de
I’innovation ...
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Quel accompagnem

Le renforcement
de votre
notoriété et de
votre
positionnement

Le lancementde Le L'accélération de
VOS houveaux développement votre
produits et et la fidélisation développement

services de vos clients commercial

La mise en
ceuvre de votre
plan marketing et
communication

La définition de
vos choix
stratégiques

marketing

communication

commercial

argumentaire,
étude et veille

outils d’aide a
la vente

conception du
plan marketing,

mise en ceuvre
de vos actions
commerciales

suivi et
évaluation des
résultats...

animations
commerciales

rédaction de
journaux

sites web
dédiés...

optimisation de
la gestion de la
relation client

kits d’aide a la
vente

Opérations de
télémarketing

organisation et
formation de
VoS équipes

rédaction de
retours

d’expériences
clients

organisation
d’événements
commerciaux

tribune
d’experts ...



Quelques uns de £

La prisede
RDV en BtoB

La conception

de newsletters

afortcontenu
métier

La conception
et localisation
de vos outils
d’aidea la
vente

La
formalisation
de votre
discours
commercial

La
dynamique
de votre
entreprise

La réalisation
(0[]
témoignages
clients

La direction
marketingen
temps partagé

La formation

des équipes

marketing et
commerciales

La conception
de plans
d’actions

opérationnels
annuels
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L'appuid’un
(RP,

Une capacité a

management, RH, identité rapidement
graphique, web d’activité
marketing,...)
Des qui
La définition d’ respectent vos ambitions,
pour nos missions votre , VOS moyens

humains et financiers

NSO

Une capacité a ,

tout moment et sans délai, La mise en place

d’opérations avec un

auseinde
votre entreprise, selonle —
principe du temps partagé. -

enterme
d’image et de ventes



Ensemble partageon |

Contactez nous

0971 22 28 29

: Ou cliquezici
AJEM Consultants est membre ff

fondateur du reseau ACTIV’3D &jy
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La nouvelle dimension % P DOUF no?us enVOVer un mail
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mailto:contact@ajemconsultants.fr?subject=demande%20d'information%20sur%20AJEM%20Consultants

Cliquez ici pour en savoir

nos domaines de compétences

nos références

CV express

nos formations
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Nos formations

e Des consultants - formateurs ancrés quotidiennement
dans la réalité et les problématiques des entreprises.

e Une vision operationnelle grace aux parcours en
entreprise et aux responsabilités qu’y ont te;:gues nos
consultants. % -

e Notre ingénierie de formation : nous construisons des
programmes pluridisciplinaires sur mesure.

e Une efficacité accrue de vos actions-de formation et un
retour sur investissement plus rap,kde

e La professmnnahsahon de vos équipes grace -~
a la « formagjon - aocompagn nent ».

- e Des formann&spemﬂques Intrant dan&*e cadre du
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Nos domaines de co

Marketing
Les bases du marketing (B to B)

Etablir une stratégie marketing

Réaliser ses opérations marketing

Améliorer la communication interne .

Conception et rédaction de journaux (newsletter) .

Organisation de challenge commercial .
Localisation/traduction des outils marketing

Marketing produit IT (positionnement, pricing, gamme,...p
Montage offre IT (argumentaire + outils d’aide a la vente)

Opérati_ens commerciales / marketing direct

Developpement commercial

Qu'est ce'qu’ un bon manager commercial ?
Formatlén et motliiatlon des commerciaux

Organlsa‘hgq qe,’bresentatlons
commerciales

Connaitre et maitriser les techniques de
vente de base

Le telephone comme

.,.-outll commercial -

Accompagnement et/ou aide a la fonction marketing ,-f'? la téléprospection
Témoignages clients 4+ Lestechniques .
& commerciales dans: Ies
~ 4
" & métiers d’ aSS|stantes
'\ﬁ.'._ 5‘{_.
e, ;/(% * Lestech n(Lerﬁes de
©. i négociation avancées
L r ouscomment faire
o %g%i‘boutlr des négociations difficiles
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CV express:

Stéphanie Michel Amato

e Une double compétence « entreprise et conseil » auprés des PME PMI

o Conseil et stratégie marketing: positionnement, plans d’action, budget et
planification

 Déclinaison marketing opérationnel: opérations de marketing direct , conception,
rédaction et localisation des outils d’aide a la vente (plaquettes, site web
newsletters, témoignages clients...), interface avec les fournlsurs(RP
graphisme, impression i

e Développement commercial: prise de RDV qualifiés, off Jerciales,
politique tarifaire, développement de réseau de revendcUfSIES

e Formations des équipes commerciales et marketing

e Desréférences dans les secteurs innovants

- Direction marketing en temps partagé: MOBILE WORKERS CPJ Environnement,
-Editions Hogrefe

e Positionnement marketing de nouvelle offre pro
(arvatqserwces) PROLOGUE, AG2L,..

e Prise de ‘RDV qualifiés en BtoB: GLOBAWAR

e Rédaction e’c‘vc:onceptlon des outils d’aide _"f vente, sites web et temmgnages
clients, pour VWg\O CODA France, XRT, PSION TEKLOGIX, HUA)NEI

e Directrice Marketfﬂg et chef de prodwns I’édition deﬂgﬁlels de gestion
e Une formation financit e et marke
-»._DESS Gestion Publlque L
° Dlp’romge du CERAM optfén’*Elnan
e Des mtervenﬁm@%b ltilingues, "
uctl

e |ocalisation/trad ndesoutils d’ alde a la vente (anglais, italien)

|t DOCUMENT CHANNEL
#PROLOGUE, .
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Quelques références

P 0N TEKLOG IX o

L GlobaWars
BNER N T E RN AT e A

S

' HUAWEI
7 W A S Oy

Think Fironcial Value Chein

@Janipos

Prologue

CP) %,

environnement

document channel

arvato services
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http://www.coda.com/
http://www.psionteklogix.com/fr/index.htm
http://www.huawei.com/

Quelques exemples de création
d’o@ d’aide a la vente
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VIVEO

Témoignage clients
(Case studies)

depuis 2007
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La direction des achats
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fat rimer ASP avec visibilté

o o - -—— -y
W - D i db -
-~ b d . gy s e
R e
P o b —.

re . b
a I ber—t o e g o ——

PRl et sl om o i dos. daies @i o et

don Smrin Pl B8 ey e e st prv—n - b b

e in s e i b

A e —— T,

ML PASTRERAARAT CALTAMT L CAIWANT

(T et o TIN e dem e ..-.-:-nc-‘.-—-.—:u.

A Mgn Coma et o ol e wwten ST i N o St o st & v e
pebay “ LTI it de w e b apatbe. e v
R I e
denfinm.

vle *‘.—.l_“-‘uﬂ
vt o et £ o dn g i \a Cyvebe A Ve W o
et @ ot b e L

- -re - . L
e Tovraprtes « sy gan Lt ko + b ol -m-m--.-.—oo-n
T s —— o ———— . — —t N b - vo——-——
B e R e LU I S

e LR

e - R ainad -
———h— v - b gy ST o s vvaa sav p p—— -

MOBILE WORKERS

/Bravo solutions
Témoignage clients
(Case studies)

2006
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CDBTCRE B 0 N T W A T

Groupe VIVEO

Edition de logiciels bancaires

Newsletter a destination

de 10 000 professionnels de la banque
et lettre d'information interne

Depuis 2007
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LA PLATE-FORME DE PAIEMENT SELON VIVEQ

VIVEO

Plaquette produit, plaquette société, site web
Octobre 2008
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