Vos ambi;c'ss sont les notres...
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« Pour ce qui est de I'avenir, il ne s’agit pas de le
prévoir mais de le rendre possible »

Antoine de Saint-Exupéry




...dynamiser vos ventes et
accélérer le développement | ... renforcer et valoriser votre
commercial de votre image d’expert sur le marché
entreprise

Vous recherchez un outil
marketing a forte valeur
ajoutée pour...

... alimenter vos supports ... renforcer vos campagnes
marketing online et offline de relation presse?




Parce que vos clients sont vos
meilleurs commerciaux...

Misez sur

nts

Ies témoignhages cI




Le
renforcement
de votre image
d’expert

Une mise en
situation
permettant a
VOS prospects

de s’identifier a
vos clients

Des bénéfices i jats"

Une mise en
lumiére des
problématiques
clients et
bénéfices de
votre offre

La valorisation
de vos
compétences et
de votre savoir
faire
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Un outil unique a forte:

Intégration dans
le kit d’outils
d’aidea la vente

Relations presse:
communiqué de
presse « retour
d’expérience »

Exploitation sous
forme de publi-
reportages

Le
témoignage
client
Conceptionde Alimentationde

newsletters a fort votre blog et/ou
contenu métier /4 siteweb

Intervention de
vos clientslors
de conférences
etd’événements
internes

Communication

via les réseaux

sociaux (viadeo,
facebook...)
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Communiqués de
presse

Reportages — .

" Newsletters
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Une prise en charge

La définition du
contenu du
témoignage

Ligne éditoriale

Format du
reportage JT

Charte graphique

Demande
d’autorisation auprés
du client

Prise de RDV

Création des outils
de communication °
(mails, lettres)

Organisation des
interviews

En interne

Chez le client

Par téléphone ou
en face a face

Rédaction et
montage

e
Y

Rédaction des
documents

Montage

Mise en page

Validation finale

En interne

Auprés de
I'interlocuteur

Aupres de la
direction de la
communication
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e Cliquezici podf découvrir 4 & C“CIUGZ ici IOOUF découvrir
le_.case study au fopmat le case study au format
« publlreportage 3 W reportage JT» ¥ .
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http://www.youtube.com/watch?v=H3otO3NXsQg

Quelques références

| AV AP A
P50 TEKLOGIX |
XRT

Think Einarcial Value Chain

o GlobaWare

CP) %,

enwronnemen’r

document channel

arvato services
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Count on it! AJETY]



http://www.coda.com/
http://www.psionteklogix.com/fr/index.htm
http://www.huawei.com/
http://www.clear2pay.com/

Envie de réaliser u

Contactez nous

0971 22 28 29(.)
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Ou cliquez ici

"\ bour nous envover;un 1 mail
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@ de votre dynamique commeruale S . *

AJEM Consultants est membre fondateur du reseau ACTIV'3D



mailto:contact@jemconsultants.fr?subject=demande%20d'information%20sur%20AJEM%20Consultants

